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www.creer-accompagner.fr 
AUTO-ANALYSE DE VOTRE PROJET D’ACTIVITÉ



Il y a beaucoup de questions à se poser avant de se lancer dans une aventure entrepreneuriale.

Ce document d’auto-analyse :

· balaie de façon simple et pertinente les principales composantes de votre projet d’entreprise,
· Facilite la détection des points forts et faibles de votre projet.

Remplissez de façon attentive et détaillée ce document afin de faire un point très complet sur les fondamentaux de votre projet d’activité et préparer au mieux votre prochaine consultation avec un expert-comptable.
Principaux axes d’analyse 

I. votre idée, votre personnalité
II. la clientèle potentielle et la concurrence 

III. les prévisions d’activité

IV. les moyens techniques

V. les moyens humains

VI. les moyens financiers

VII. prévoyance, assurances et autres points
VIII. synthèses



	
Quel est votre projet ? (10 lignes maximum de présentation)



	
I. VOTRE PROFIL, VOTRE IDEE
	VOTRE REPONSE DETAILLEE

	1. Quelle est votre formation ? Que faites-vous actuellement ?

	

	2. Avez-vous le soutien de votre environnement proche sur le projet ?


	

	3. Etes-vous prêt à faire des sacrifices financiers par rapport à vos revenus actuels ?


	

	4. Avez-vous déjà dirigé une entreprise ou un centre de profit ?


	

	5. Votre idée répond-t-elle à un besoin du marché ?


	

	6. Est-elle susceptible d’intéresser un nombre important de clients ?


	

	7. Quel est la particularité/spécificité/valeur ajoutée du produit/services que vous envisagez de vendre/fournir ?


	

	8. Pensez-vous disposer des atouts nécessaires pour attirer des clients ?


	

	9. Avez-vous réfléchi à votre politique de communication ?


	

	10. Avez-vous fait valider votre projet par plusieurs personnes ? Si oui, par qui ?

	




	
II. LA CLIENTELE POTENTIELLE 
ET LA CONCURRENCE 
	VOTRE REPONSE DETAILLEE

	1. Savez-vous exactement ce que vous allez vendre ou proposer comme services ?
	

	2. Savez-vous quelle sera votre clientèle cible ? 

	

	3. Connaissez-vous le marché visé ?

	

	4. Connaissez-vous précisément la concurrence ?

	

	5. Avez-vous une idée précise de votre zone de chalandise et de son potentiel ?


	


	III. VOS PREVISIONS D’ACTIVITE
	VOTRE REPONSE DETAILLEE

	1. Avez-vous bien défini votre politique de prix ?


	

	2. Avez-vous vérifié que votre business peut être rentable ?


	

	3. En fonction de cette politique de prix et des objectifs de pénétration du marché que vous vous assignez, avez-vous une idée du chiffre d’affaires prévisionnel que vous espérez réaliser en année 1, 2 et 3 ?


	

	4. Pensez-vous atteindre rapidement votre seuil de rentabilité ? 


	

	5. Avez-vous défini vos besoins de trésorerie la 1ère année ?


	

	6. Connaissez-vous les indicateurs financiers usuels à votre type d’activité (taux de marge brut, niveau des stocks, crédits clients et fournisseurs…) ?
	





	IV. VOS MOYENS TECHNIQUES
	VOTRE REPONSE DETAILLEE

	1. Avez-vous une idée précise de votre lieu d’implantation et des caractéristiques des locaux nécessaires à l’exercice de votre activité (propriétaire, locataire, superficie, besoins d’aménagement, stock de marchandises…)


	

	2. Connaissez-vous les contraintes et vos besoins en termes d’exploitation (frais d’établissement, investissement matériel (informatique…), brevets ou licences…) ?

	

	3. Avez-vous besoin immédiatement d’un véhicule professionnel ?

	

	3. Avez-vous besoin de matériels professionnels ? Faut-il en stocker ?

	


	V. VOS MOYENS HUMAINS
	VOTRE REPONSE DETAILLEE

	1. Connaissez-vous vos besoins d’effectif en première année d’activité et pour les deux années suivantes ? 


	

	2. Avez-vous connaissance de la convention collective applicable à votre secteur d’activité ?

	




	VI. VOS MOYENS FINANCIERS
	VOTRE REPONSE DETAILLEE

	1. Disposez-vous de moyens financiers personnels suffisants pour démarrer votre projet ?


	

	2. Compte-tenu des caractéristiques de votre projet, pensez-vous prétendre bénéficier de financements bancaires ?


	

	3. Avez-vous déjà étudié le bénéfice d’aides financières et/ou fiscales et/ou sociales ?

	

	4. Avez-vous déjà rencontrez un partenaire bancaire ?

	


	VII. PREVOYANCE, ASSURANCES ET AUTRES POINTS
	VOTRE REPONSE DETAILLEE

	1. Avez-vous connaissance des formalités spécifiques liées au domaine d’activité de votre projet ?

	

	2. Avez-vous connaissance de vos besoins de protection en termes d’assurances (RCP, prévoyance…)

	


Un point sur les assurances :
Dans le cadre de votre activité professionnelle, vous pouvez à tout moment faire face à un sinistre qui, au mieux vous prendra du temps et vous donnera des soucis, et au pire, pourra engendrer des perturbations dans votre activité ainsi que des risques financiers aussi imprévisibles que préoccupants pour la pérennité de votre entreprise.

En tant que chef d’entreprise, vous devez vérifier que votre couverture d’assurances est adaptée à votre situation et à votre projet d’activité.

· Si vous avez des biens professionnels, vous pouvez souscrire une assurance de biens qui peut être « multirisques » (vandalisme, incendie, dégâts des eaux…). Attention, les véhicules terrestres à moteur feront l’objet d’un contrat d’assurance spécifique.


· Pour couvrir les dommages que vous pourriez causer à autrui dans le cadre de votre activité, vous devez souscrire une assurance de responsabilité civile professionnelle (RCP). Le contrat multirisque dont nous avons parlé supra peut contenir un volet RCP dans lequel il conviendra d’étudier les garanties optionnelles complémentaires qui s’imposeraient.
· Afin de garantir votre personne et celle de vos proches, vous pouvez souscrire des assurances de prévoyance et de santé qui s’avéreront très utiles en cas d’arrêt forcé d’activité (invalidité, maladie, maternité…).

Notre premier conseil : avant de souscrire un contrat d’assurance, il convient de bien définir le périmètre de la couverture qui est proposé, les options, les exclusions ainsi que l’adéquation entre le risque encouru et les garanties proposées. Le montant des franchises constitue également un point de vigilance.
N’hésitez pas à vérifier tout cela avec votre expert-comptable.
	VIII. Synthèse de votre projet
	

	Points forts

Votre synthèse des points forts
…………………………………………..

……………………………………………

……………………………………………

……………………………………………


	Points faibles

Votre synthèse des points qui pourraient transformer votre projet en échec
…………………………………………….

…………………………………………….

…………………………………………….

…………………………………………….




Présentez ce document à votre expert-comptable.
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